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Dyrberg/Kern

B Michael Brock Jeppesen tiltreder 1. december som ny
adm. direkter i Smykkefirmaet Dyrberg/Kern. Han har gen-
nem en leengere periode varet ansat som managing direc-
tor i Georg Jensen og afleser Johnny Serensen, der har vaeret

Metroselskabet

 Henrik Plougmann Olsen, 41 ar, er tiltradt som admini-
strerende direkter i Metroselskabet og skal sta i spidsen
for driften af Metroen samt anlegget af Cityringen. Han
kommer fra en stilling som ekonomidirektar i Kebenhavns

ansat siden marts 2007.

Kommunes @konomiforvaltning.
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Nzzste ar vil Cafax kunne fejre 50 ars jubilz2um. Nu gar det danske firma sam

Nordisk kaffe
tager kampen op
mod de store

KAFFE-KONKURRENCE. Den danske kaffegrossist Cafax, der har 16 afdelinger i Danmark, gr nu sammen
med et svensk og norsk kaffeselskab for at erobre markedsandele fra de store kaffeselskaber i Skandinavien.

v

men med et svensk og norsk selskab under navnet Ven-

-alliance

e

meget mer
end god

B Af Kim Dahl Nielsen

Tre af de mindre kaffeselska-
ber i Norden gar nu sammen
under navnet Vending Grup-
pen. Malet er at tage kampen
op mod store kaffe-selskaber
som Merrild, House of Coffee
og Cafe Bar - og vinde andele
pa det nordiske marked.

Det er Danmarks &ldste
kaffegrossist Cafax, der er en
landsdzkkende kede med 16
.lokale afdelinger i Danmark,
der gdar sammen med svenske
AT Vending og norske Kaffel,
der alle er keder baseret pa
lokalt ejerskab.

I Danmark har Cafax 110
ansatte, og tilsammen far den
nye Vending Gruppen i be-
gyndelsen en omsztning pa
omkring 400 millioner dan-
ske kroner, 300 ansatte og

vil kunne levere omkring en

million kopper kaffer pa de
nordiske arbejdspladser hver
dag.

Cafax Gruppen er i Dan-
mark en landsdekkende
keede, der leverer kaffe og
automatlesninger samt til-
herende produkter og service
til sma og sterre firmaer. Men
store opkeb i de seneste ar
har bidraget til, at de mindre
lokale akterer er i feerd med
at forsvinde til fordel for de
store multinationale selska-
ber.

Gar efter store kunder

Derfor legger den admini-
strerende direkter for Cafax
Gruppen, Carsten Ohm Fre-
deriksen, ikke skjul pa, at den
nordiske kaffe-alliance nu
vil tage kampen op mod de
store.

»Vi vil gerne vokse, og sam-

V Vi vil gerne vokse
og udvikle felles
koncepter, sa vi ser det
som en klar oprust-
ning. Men det er ogsa
nedvendigt, for det er
et marked, der vil veere
preget af yderligere
konkurrence, og hvor
de sterre ogsa hele
tiden er pa opkab.

CARSTEN OHM
FREDERIKSEN,
adm. direktor for
Cafax gruppen

men kan vi ga efter de sterre
kunder som forsikringssel-
skaber, DSB eller Arla Foods.

Vi vil gerne vokse og udvikle
feelles koncepter, sa vi ser det
som en klar oprustning. Men
det er ogsa nedvendigt, for
det er et marked, der vil vaere
praget af yderligere konkur-
rence, og hvor de sterre ogsa
hele tiden er pa opkab,« for-
tzller Carsten Ohm Frederik-
Sen.

Han mener, at en af styr-
kerne i det nordiske samar-
bejde vil vere, at kederne er
meget tette pa kunderne. 1
Danmark, har Cafax saledes
16 afdelinger med omkring
90 salgs- og servicevogne.

»Vi er meget lokalt forank-
ret, og det giver os en fordel
og styrke i hverdagen, at vi
kan vaere hurtigt fremme ved
vore kunder,« fastslar han.
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